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OFFRE EXPLORATOIRE

Ayez un premier apergu de votre
potentiel dans le Golfe. Cette
mission souple et rapide vous offre
une vision qualifiée du marchg,
basée sur notre réseau et notre
expérience terrain.

Points clés :

Validation rapide de l'intérét via
notre réseau local

Estimation du volume de marché
et du positionnement potentiel

Identification des principales
opportunités et obstacles

Benchmark initial des
concurrents et solutions
alternatives

Retours informels de partenaires
de confiance
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ETUDE DE MARCHE

PRATIQUE

Avant d’entrer sur un marché du
Golfe, vous avez besoin de clarté.
Nous vous fournissons une vision
rapide et concréte du secteur ciblé,
avec des données fiables, des
éléments réglementaires, et les
attentes du marché local.

Points clés:

© Délai :2a4 semaines

EVALUEZ

VOTRE POTENTIEL

Taille du marché, tendances et
potentiel de croissance

Identification des principaux
concurrents locaux

Benchmark des prix et canaux de
distribution

Certifications et exigences
d'étiquetage
Attentes des clients et

comportement des
consommateurs

© Dpélai: 4 & 6 semaines

OBTENEZ VOTRE APERGU
MARCHE

ORT | NOS OFFRES

NOUS PILOTONS
VOTRE REUSSITE

Vous voulez des prospects sérieux ?
Nous structurons votre entrée dans un
pays du Golfe, de la sélection du
marché jusqu’aux rendez-vous avec
des partenaires qualifiés. Vous gardez
le contrdle, nous faisons le terrain.

Points clés :

e Sélection du pays du Golfe le plus
adapté a votre activité

e Entretien avec votre équipe pour
définir les priorités

@ Recherche et création d'une
longlist de partenaires potentiels

e Validation et classement de
chaque contact (Non pertinent [ A
suivre [ Trés bon profil)

e Organisation de 6 & 8 rendez-vous
qualifiés

9 Délai:12 & 16 semaines

RENCONTREZ VOS FUTURS
PARTENAIRES

¢’N ALLINCLUSIVE

Nous devenons votre Export
Manager officiel dans le Golfe. Vous
bénéficiez de notre réseau, de notre
expertise et de notre présence
terrain pour structurer un
développement commercial
durable dans les six pays du Golfe.

Pointsclés:

Analyse compléte du marché et
stratégie d'entrée

Identification et qualification de
distributeurs par pays
Négociation contractuelle et
accompagnement a l'intégration
Gestion continue des partenaires
et visites terrain

Suivi mensuel, monitoring des
ventes et ajustements
stratégiques
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Délai: 12 mois + (contrat annuel
renouvelable)

NOMMEZ VOTRE EXPORT
MANAGER
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